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19,2% em 2024 

YoY
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Frete diferenciado 
para todo o país, 

especialmente Sul e 
Sudeste

Faturamento com 
entrega futura, 

Contra e Ordem, 
Cross Docking

Delivery
(Entrega fracionada 

e programada)

Plataforma Digital
E-commerce, 

Webservice, E-loja 
e Portal

Programa Siga Agis
Incentivo por meio 

de benefícios 
diferenciados

    



Cobertura
Nacional

Representatividade de
cada região (2024)*

Norte – 3,26% (224 revendas)

Nordeste – 8,08% (556 revendas)

Centro-Oeste – 6,88% (473 revendas)

Sudeste – 64,29% (4.423 revendas)

Sul – 17,50% (1.204 revendas)

* Quantidade de clientes.



* Quantidade de clientes.

São Paulo (Interior) – 43,36%
(1.918 revendas)

São Paulo (Capital) – 24,73%
(1.094 revendas)

Minas Gerais – 11,28%
(499 revendas)

Espírito Santo – 8,57%
(379 revendas)

Rio de Janeiro – 120,5%
(533 revendas)

Cobertura
Sudeste

Representatividade de
cada estado (2024)*

Cobertura
Nacional

Representatividade de
cada região (2024)*

Norte – 3,26% (224 revendas)

Nordeste – 8,08% (556 revendas)

Centro-Oeste – 6,88% (473 
revendas)

Sudeste – 64,29% (4.423 
revendas)

Sul – 17,50% (1.204 revendas)









Professional
Services

Custom
Services

Managed
Services

  

Serviços em campo Customização de Hardware e 

Software

Colocation
• Datacenters Tier III

• Datacenters (SP & ES)

Suporte
• Suporte em Infraestrutura

• MS Server & 365 Suporte

SaaS (Workplace Corporativo)

IaaS (Virtual Machines, Database and security)



Novidade na Agis

Digital Power

Enterprise

Client

ISG



Leasing

Contamos com as opções das 

modalidades de Financeiro e Operacional, 

Elegível para HW, SW e Serviços.

Opções de pagamentos de 24 a 60 

meses.

Cotações feitas na modalidade SP Isento.

Cessão de crédito

Um modo de facilitar vendas 

corporativas e ativo 

imobilizado.

Condições de pagamento de 

2 a 36 vezes podendo 

financiar HW, SW e serviços.

CDC
Modalidade de financiamento com o 

faturamento em nome do cliente. 

Elegível para HW, SW e Serviços. 

Opções de pagamento de 12 a 60 

meses.

Risco Sacado
Trata-se de crédito entre o cliente e 

seu banco de movimentação, operação 

sem IOF, custos reduzidos e prazo até 

180 dias. Modalidade de venda à vista 

com a Agis.



Locação

Equipamentos sempre 

atualizados e pagamentos com 

parcelas pré-fixadas que podem 

ser deduzidas no imposto de 

renda.

Opções de pagamento de 12 a 

72 meses.

Cotação na modalidade SP 

Contribuinte.

Cartão de crédito

Opção de parcelamento 

de compras para revenda 

e cliente final em até 12x 

sem burocracia via E-

commerce e venda direta.

Cartão BNDES

Crédito para financiamento de 

investimentos de micro, 

pequenas e médias empresas. 

Modalidade de crédito rotativo 

com opções de pagamento de 3 

aa 48 meses

Locação

Enquadra como despesa no 

balanço do cliente (OPEX). 

Parcelas fixas do início ao fim do 

contrato. No final do contrato o 

cliente pode devolver os bens, 

estender, renovar a locação por 

mais tempo e/ou comprar a 

valor de mercado.

Cotação na modalidade SP 

Contribuinte.

Cartão Corporativo

Um limite de cartão de crédito para 

comprar exclusivamente com a Agis 

com condições de pagamento 

facilitada e aprovação de crédito sem 

burocracias. 
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Nossos

Clientes

Sobre a

∙ Aumento do potencial de compras

∙ Desenvolvimento do negócio 

∙ Melhora a gestão do fluxo de caixa 

∙ Até 180 dias para pagar

∙ Disponível para HW e SW

∙ Aprovação de limites para clientes MEI e 

cientes com CNPJ com menos de  1 ano

∙ Parceria, fidelização e reconhecimento

∙ Canal exclusivo com acesso a informações e 

serviços financeiro (APP Trade+) 



O Siga Agis foi criado para apoiar o 
desenvolvimento de negócios de nossos 

revendedores parceiros, por meio de 
benefícios diferenciados.

O principal objetivo é a fidelização e o 
crescimento dos canais de tal forma que, 
quanto mais negócios eles concentram na 
Agis, mais benefícios e apoio receberão.

www.sigaagis.com.br



A Agis é uma empresa GPTW e conquistou o selo Estágio Integral de 

índice de Saúde Emocional, concedido pela Jungle, do Grupo GPTW.




