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Estrategia de parceiros da Dell Technologies: visao geral

Visao: tornar-se o fornecedor preferencial de tecnologia transformacional para parceiros e distribuidores

Obijetivos
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Crescer e modernizar o

negocio principal

Oferecer um programa
simplificado com alavancas de
investimento claras -
recompensando vocé por
crescer e conquistar novos
negoécios.
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Criar novas oportunidades
de mercado

Colaborando com vocé para
converter de acordo com a
crescente demanda de lA e
desenvolver sua capacidade de
negocios .
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Fortalecer a colaboracéao e
simplificar a experiéncia

Impulsionando o engajamento e a
colaboracao previsiveis,
oferecendo uma experiéncia de
parceiro lider no setor por meio de
plataformas digitais e automacéao.
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Estrutura do programa

Zonas
Globais

Aceleradores
de receita de
nivel

Mais
beneficios
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Visao geral dos requisitos e beneficios

O Programa de Parceiros da Dell esta estruturado para premiar e maximizar a lucratividade quando vocé se
empenha e investe no programa. A medida que vocé aumenta a receita no Dell Technologies Partner Program
e conclui as competéncias de treinamento, premiaremos vVocé com a promocéao de nivel e o aumento da
elegibilidade para incentivos.

Requisitos do nivel Elegibilidade para incentivos
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Requisitos de receita $ v Receita do produto
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+ Competéncias de treinamento + Il & Respectiva(s) competéncia(s) do portfélio

= NivEIS - l 7 Elegibilidade para incentivos basicos

Titanium  Platinum  Gold

Para o ano de 2025 do programa, os incentivos basicos e multiplicadores de Client+, Server+ e Storage+ exigem uma
competéncia de portfolio correspondente. Os parceiros devem ter separadamente a competéncia Dell APEX Infrastructure
para elegibilidade a incentivos do APEX Upfront. O Client Growth Incentive, Tech Refresh, servigos e incentivos de aquisigio,

bem como o eMDF, nédo exigem uma competéncia de acordo com a elegibilidade.
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Grade de beneficios por nivel

Como parceiro da Dell Technologies, vocé tem a flexibilidade de expandir seus negécios com um conjunto abrangente de
beneficios e suporte disponibilizados por nivel.
Global Global

Viséo geral dos beneficios de nivel Authorized IE T . Titanium -
Platinum Titanium
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Acesso ao portal, que inclui ferramentas de capacitagéo, auxilio as vendas, ferramentas e campanhas de marketing

Utilizagdo do logotipo de nivel do programa de parceria

Acesso ao Dell Financial Services; solugdes de pagamento e capital de trabalho!

Acesso ao treinamento sobre produtos e solugdes e a Partner Academy

Acesso ao registro de negdcios (direto ou por meio de um distribuidor autorizado) para revenda e OEM

Programa de recompensa baseado em pontos MyRewards para responséveis pelas vendas individuais?

Elegibilidade para incentivos basicos (de acordo com as competéncias de portfélio mantidas)

Elegibilidade para a capacitacdo de competéncia de prestacdo de servicos®
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Uso de centros de solugbes/briefings, incluindo o centro de demonstragdo on-line

Encontre um parceiro e 0 Banco de dados de CSP de vendas da Dell Technologies para parceiros host aaS, promovendo o
reconhecimento da marca e leads em potencial*
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Marketing Development Funds baseados em proposta (elegiveis na aprovagéo)
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Marketing Development Funds (MDF) obtidos
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Estrategia global Partner First para Storage

Uma estratégia aprimorada que aumentara as oportunidades de Storage Dell para parceiros

Oportunidade Previsibilidade

de clientes da Dell e

O potenciais clientes
O considerados "Partner First"

para Storage !

5 _ aumento no numero de contas de
agaremos mais aos Parceiro de Registro (PoR) de Storage
> vendedores da Dell ao

Parceria

realizar transacoes por
meio de um parceiro
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MyRewards € um programa de incentivo baseado em pontos para representantes de vendas e
engenheiros de sistemas de parceiros autorizados e metalicos.

O programa MyRewards foi reformulado e agora € ainda mais facil para os parceiros acumularem
pontos e ganharem prémios incriveis.

» Os pontos geram recompensas de acordo com as regras das promogdes que sao atualizadas
trimestralmente e publicadas no site.

« Os pontos podem ser acumulados e trocados por prémios no catalogo (varia conforme o
pais) que incluem produtos, viagens, cartoes de crédito e muito mais!
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Partner Portal

Trabalhamos continuamente para melhorar os
recursos do Portal de Parceiros da Dell
Technologies para facilitar aos Parceiros fazer

negdcios conosco.

Aproveite todas as ofertas e materiais
disponiveis do Programa de Parceiros,
incluindo produtos, solucdes e servicos,
vendas e compras, ferramentas de marketing,
beneficios do programa, treinamento e

suporte.

> ]
Aceseo
Partner Portal

D<ALLTechnologies Programa de Parceiros @ —

Bereficics do programa ~  Treinamento  Suporte A Q

Produtos, solugdes e servigos +  Vendas e compras v Ferramentas de marketing v

Boas-vindas ao Portal para parceiros da Dell Technologies

DELL TECHNOLOGIES FORUM

Experimente o melhor do Dell Technologies World neste evento MLTeChnOlog |es /

gratuito de 1 dia em um local perto de vocé.

Forum

| Al Edition

Novo incentivo ao crescimento de
clientes!

Introdugdo ao novo incentivo de client para parceiros Titanium
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Partner Academy

A Partner Academy € sua Unica fonte de capacitagao

para desenvolver as habilidades de que vocé precisa

para vender produtos e solugdes da Dell Technologies.

A capacitacdo ¢ facil de navegar e esta organizada
com base em sua area de foco, funcao e nivel de

habilidade.

No Guia de Navegacao de Capacitagao a seguir,
forneceremos um guia passo a passo sobre como
acessar o treinamento. Mas primeiro, vocé devefazer

seu login no Portal do Parceiro.

N
Aceseo
Partner Academy
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Partner Program Credentia]‘s’ :

Access Credentials

TAREFAS POPULARES Access Quarterly Training®  Access On-Demand Training®  Find Product Launch Training @

Leamn about Certifications @

EM DESTAQUE TREINAMENTO DE PERSONAS VIDEOS DE PASSO A PASSO

Training Guide

& ;ggm’f i e

Solugdes de client (CSG)
Infraestrutura)

Credenciais da DelllTechnologies . l E | B il
Access Navigation To Competency ; Aocessv-oeoroLeunAbomc'ede;n-als ’ af ’; _,i- ‘!
a N 7 w2

As credenciais sao reconhecimentos individuais pela concluséo de uma série de exames baseados na Web alinhados ao treinamento da Dell Technologies para representantes de
vendas e engenheiros de sistemas. Essas credenciais podem ajudar sua empresa a obter competéncias no programa de parceria da Dell.

ISG (Grupo de Grupo de solugdes de Solugdes Dell APEX Servigos

SERVIDOR StO rag e

| STORAGE

NETWORKING

PROTEGAO DE DADOS
CONVERGENTE

HIPERCONVERGENTE
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Competéncias de treinamento

O Programa de Parceiros da Dell Technologies oferece competéncias de nivel empresarial, que incluem certificagoes e credenciais individuais com a flexibilidade para se especializar em
determinadas areas de solucoes da Dell. Essas competéncias que abrangem vendas, pré-vendas, tecnologias e servicos ajudam a garantir gue vocé tenha os conhecimentos e o conjunto
de habilidades certos para atender as necessidades dos clientes.

Ao concluir as competéncias, vocé se beneficiara com o aumento das vendas gerado pelo conhecimento especializado em produtos e solugbes da Dell. Além disso, a conclusao de uma
competéncia ajuda vocé a alcangar os requisitos de nivel e a elegibilidade para incentivos do programa.

ELEGIVEL PARA INCENTIVOS

Portfdlio Servicos* Solucoes

NIVEL RECONHECIDO

*Nova Credencial*

Partner Program Library

A conclusdo de uma competéncia de portfélio libera a + Service Sales
elegibilidade para os incentivos na respectiva * Prestacdo de servigos
categoria de produto. o Client

o HCI

o Gerenciado pelo cliente do Dell APEX
o Data Protection

o Sistema de rede

o Servidor

Storage+

+ Armazenamento
« Data Protection o Armazenamento

. HCl « Partner ProServices
o Aplicativos e dados
o Multicloud
o Resiliéncia e seguranga
= Proven Partner
o Infraestrutura do data center
Client+ o Infraestrutura hiperconvergente
o Solugdes de dados néo estruturados

Server+
« Servidor
« Sistema de rede

« Core Client

« Workstations
« Dell Endpoint Security DL LTechnologies
« Dell Clients for VDI

+ Dell Pro Rugged

PROVEN PARTNER

Services
Competency
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Program Tracker

Acompanhe o seu
progresso

O Program Tracker foi
desenvolvido para ajudar nos
seus preparativos de auditoria,
fornecendo acesso direto as
informacgdes e ferramentas

me Lid » D&ALTechnologies PROGRAM TRACKER You are logged in as raqueL_silva@dell.com| Log out

v @
i

Global Performance  Your Company  Training  Revenue  AuditHistory  People Support | Contactus | Partner Portal

necessarias para alcangar repare fory Audit with Prog acker Key Dates

o nivel desejado no S e Gold erogan . I i ol et it ‘ o
Dell Technologies Partner . : [equisent @ S
Program e maximizar os 5 rerclestahe e and b Sioibia fadar : e CAE

beneficios.

Acesso limitado a contatos indicados

PLANEJE O TREINAMENTO MONITORE A RECEITA

O Program Tracker mostra todas as Verifique os requisitos de receita e os
competéncias e credenciais que a empresa limites de cada nivel e tenha uma visao

e a equipe tém em andamento. Para clara da receita que registramos para sua
ajudar a planejar o melhor caminho para empresa em cada linha de negécios.

a conformidade, ele mostra com precisao

quais cursos permanecem por pessoa

e quanto tempo € necessario para ser concluido.
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Incentives Center

Uma ferramenta que centraliza o gerenciamento dos incentivos, 0 MDF e o MyRewards

DL Technoioges o =Ty T
Incentives Center
@ Aceite os termos Al N Fede 8800 m
e condicbes do
programa Aceseo
Centro de Incentivos
Insights e l6gica analitica Personalizacdo da home page Centrode suporte
Acompanhe seu desempenho e Uma experiéncia personalizada Um centro de suporte
monitore os seus ganhos com a nova que permite colocar as centralizado global com chat ao
funcionalidade de relatério e painéis de informacgdes mais importantes para vivo, help desk por telefone e e-
indicadores de facil leitura. vocé em destaque na home page. mail para todas as consultas,
incluindo pagamentos, MDF e
incentivos.

Mobilidade otimizada para o seu acesso, em qualquer lugar e a qualquer momento, em qualquer dispositivo
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A . o)
Experiéncia do Parceiro no Programa el

-

Impulsionando a Aceleracao do tempo Fortalecendo as
colaboracao de cotacao decisdes de negocios
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