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Previsão da Canalys para 2025

Previsão do panorama total do mercado de TI endereçável para 2025

Tecnologia

Serviços de 
telecomunicações

Serviços IT
Mundial

US$ 5,44 trilhões
+8,3%

Fornecido por 

parceiros

70%

40%

32%

27%

Fonte: estimativas da Canalys e Omdia, Global IT Opportunity, novembro de 2024
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Estat de abertura – opt 2

~ 50%
da receita da Dell foi
através de parceiros 

nos últimos 4 trimestres*

* Nos últimos quatro trimestres até o 3º trimestre do ano fiscal de 2025, nossos parceiros contribuíram com 

aproximadamente 50% de nossa receita líquida.
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Compradores atualmente

trabalham com uma média de 

7 canais em cada

oportunidade.*

Dell Technologies Partner Program 

Garanta seu lugar na mesa 

com a Dell Technologies.

Source: Canalys, Feb 2024, Ecosystem data and mapping tools enable secure and trusted data sharing between partners 

7+
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DTA

Modern 

workplace

Modern 

datacenter

Artificial 

Intelligence



Alinhando para endereçar as principais

iniciativas dos clientes juntos

Source: Dell Technologies survey across 750 business and IT decision makers across US, UK, DE, FR and JP, all segments, Feb 2025.

75%
Dizem que a AI/GenAI é 

chave e parte da 

estratégia de negócios da 

organização

89%
Concordam que os dados são

chave e que a estratégia de 

GenAI vai demandar mais

dados e mais proteção do que 

nunca

82%
Planejam usar GenAI para 

acelerar a produtividade e 

melhorar a experiência

dos funcionários dentro do 

próximo ano

89%
Dizem que segurança é chave

para os planos de negócios de 

suas organizações 82%
Dizem que a sustentabilidade do 

qual precisam prestar muita

atenção nos próximos anos

SustainabilitySecurity

Artificial IntelligenceModern Workplace
Modern Data Center

& Multicloud



Parceiros são fundamentais para ajudar os clients a navegar

neste ambiente complexo

Solution 

Providers

OEMs

Distributors

Advisories

CSPs &

GPUaaS

Alliances

Consultants

Complex solution 
support & 
application 
expertise

Customer 
proximity with 

service 
delivery

Customer 
operating model 

skillset

Industry / vertical 
/ use case 
experience

Trusted 
advisor

Solution 
Design

Services

Financial 
Solutions

MSPs
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Morph build slide. DO NOT DELETE CONTENT OUTSIDE OF SLIDEAnimated build slide

91%
Das organizações que 

estão pensando em 

implementar Soluções 

de AI vão faze-lo 

através de 

parceiros

1 Source: Dell Technologies survey across 750 business and IT decision makers across US, UK, DE, FR and JP, all segments, Feb 2025.



Animated build slide
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Dell Technologies Advantage
One-stop-shop AND best-of-breed

Modern

Workplace

• #1 em AI Commercial PCs no mundo

• PCs mais gerenciáveis e seguros

• Sustentabilidade fim a fim

Modern Data Center

& Multicloud

• #1 servers

• #1 storage externo

• #1 software storage

• #1 Appliances de Backup dedicados

Artificial

Intelligence

• Solução de AI mais abrangente

• Ecosistema aberto que continua a 

crescer com Soluções validadas e 

arquiteturas de referência

• Participação ativa dos parceiros de 

solução para montage de use cases

Security / Resilience
Mais Segura cadeia de Supply Chain do mercado

Sustainability
Líder de mercado em embalagens sustentáveis
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Estratégia de parceiros da Dell Technologies: visão geral 
Visão: tornar-se o fornecedor preferencial de tecnologia transformacional para parceiros e distribuidores 

Objetivos

Crescer e modernizar o

negócio principal

Oferecer um programa simplificado 

com alavancas de investimento 

claras - recompensando você 

por crescer e conquistar novos 

negócios.

Criar novas oportunidades 

de mercado

Colaborando com você para 

converter de acordo com a 

crescente demanda de IA e 

desenvolver sua capacidade de 

negócios .

Fortalecer a colaboração e 

simplificar a experiência

Impulsionando o engajamento e a 

colaboração previsíveis, 

oferecendo uma experiência de 

parceiro líder no setor por meio de 

plataformas digitais e automação.



Recaptulação da Estrutura do Programa

5 Zonas 
Globais

2 Aceleradores
de Revenue

↑ Mais 
benefícios

Authorized

Titanium

Platinum

Gold

Receita

Total

Receita

Serviços 
Treinamento

$$$ $$$

3 competências

$$ $$

2 competências

$ $

1 competência

Benefits
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*Nova Credencial*

Partner Program Library
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Seja nosso Parceiro

Dell Technologies Partner Program



OBRIGADO!


