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Previsao da Canalys para 2025

Previsdo do panorama total do mercado de Tl enderecavel para 2025

Tecnologia Fornecido por

Mundial i
B servicosIT parceiros

US$ 5,44 trilhdes
70%

] Servicos de
telecomunicactes

Fonte: estimativas da Canalys e Omdia, Global IT Opportunity, novembro de 2024




~ 50%

da receita da Dell foi
através de parceiros
nos ultimos 4 trimestres”

D&ALTec

* Nos Ultimos quatro trimestres até o 3° trimestre do ano fiscal de 2025, nossos parceiros contribuiram com R ——

aproximadamente 50% de nossa receita liquida.
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Compradores atualmente
trabalham com uma meédia de
/ canals em cada
oportunidade.*

Dell Technologies Partner Program

Garanta seu lugar na mesa
com a Dell Technologies.

Source: Canalys, Feb 2024, Ecosystem data and mapping tools enable secure and trusted data sharing between partners



Modern Artificial
workplace W Intelligence

Modern
datacenter




Alinhando para enderecar as principais
Iniciativas dos clientes juntos

/J /{irr
Modern Data Center o ;
Modern Workplace & Multicloud Artificial Intelligence

Planejam usar GenAl para Concordam que os dados séo Dizem que a Al/GenAl é
8 2 O/ acelerar a produtividade e 8 9 cy chave e que a estratégia de 7 5 O/ chave e parte da
O melhorar a experiéncia O GenAl vai demandar mais O estratégia de negocios da

dos funcionarios dentro do dados e mais protegcdo do que organizacao
proximo ano nunca

Source: Dell Technologies survey across 750 business an d IT decision makers across US, UK, DE, FR and JP, all segments, Feb 2025.



Parceiros sao fundamentais para ajudar os clients a navegar &/
neste ambiente complexo

CSPs & Solution Consultants
GPUaaS Providers Advisories
Distributors
X2 A A %
Complex solution : — _ >
support & \ Solution Financial
application = % Design Solutions
expertise -2 o I
- £5°
r : Customer
operating model
skillset
O 5 Alliances
hl!ﬂ [0)916}
(N
Customer Industry / vertical TD = Dd
imity wi ruste .
proximity with / use case dvi Services
service experience advisor
delivery
OEMs MSPs

Das organizag6es que
estdo pensando em
implementar Solucées
de Al véo faze-lo
através de
parceiros

D<A LTechnologies

usiness and IT decision makers across US, UK, DE, FR and JP, all segments, Feb 2025. PARTNER PROGRAM
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Dell Technologies Advantage

One-stop-shop AND best-of-breed

Modern Data Center Artificial
& Multicloud Intelligence

#1 servers * Solucédo de Al mais abrangente

#1 storage externo » Ecosistema aberto que continua a
crescer com Solugdes validadas e

#1 software storage X N
g arquiteturas de referéncia

#1 Appliances de Backup dedicados L .
» Participagédo ativa dos parceiros de

solucdo para montage de use cases

N security / Resilience
Mais Segura cadeia de Supply Chain do mercado

e
Sustainability @)

Lider de mercado em embalagens sustentaveis
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Estratégia de parceiros da Dell Technologies: visao geral

Visao: tornar-se o fornecedor preferencial de tecnologia transformacional para parceiros e distribuidores

Objetivos

O_/

%

Crescer e modernizar o
negocio principal

Oferecer um programa simplificado
com alavancas de investimento
claras - recompensando vocé
por crescer e conquistar novos
negocios.

ol )

og O

Criar novas oportunidades
de mercado

Colaborando com vocé para
converter de acordo com a
crescente demandade IA e
desenvolver sua capacidade de
negocios .

Copyright © Dell Inc. Al Rights

Na

Fortalecer a colaboracéo e
simplificar a experiéncia

Impulsionando o engajamento e a
colaboracdo previsiveis,
oferecendo uma experiéncia de
parceiro lider no setor por meio de
plataformas digitais e automacéao.

PARTNER PROGRAM

D<A LTechnologies




Recaptulacao da Estrutura do Programa

Zonas
5 Globais

Aceleradores
de Revenue

Mais
beneficios

Authorized

Receita

Receita

Total Servigos UM
3 competéncias

$$$ | $%% @@@
2 competéncias

Platinum

$$ $$ @@

1 competéncia
Gold $ $

=

Benefits

+

Services

c
e
=
Q2

S

o

o
<

APEX Upfront

Including Authorized

MyRewards

©



Partner Portal

Trabalhamos continuamente para melhorar os
recursos do Portal de Parceiros da Dell
Technologies para facilitar aos Parceiros fazer

negocios conosco.

Aproveite todas as ofertas e materiais
disponiveis do Programa de Parceiros,
incluindo produtos, solugdes e servigos,
vendas e compras, ferramentas de marketing,
beneficios do programa, treinamento e

suporte.

N
Aceseo
Partner Portal

D<A LTechnologies Programa de Parceiros @ et

Produtos, soluges e servicos v Beneficios do programa v Treinamento  Suporte M Q

Vendas ecompras ~  Ferramentas de marketing v

Boas-vindas ao Portal para parceiros da Dell Technologies

DELL TECHNOLOGIES FORUM

Experimente o melhor do Dell Technologies World neste evento MLTeChnOlOgleS /

gratuito de 1 dia em um local perto de vocé. F

[ Al Edition

Novo incentivo ao crescimento de
clientes!

Introdugao ao novo incentivo de client para parceiros Titanium

D<A LTechnologies

PARTNER PROGRAM
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Partner Academy

A Partner Academy € sua Unica fonte de capacitagéo
para desenvolver as habilidades de que vocé precisa
para vender produtos e solugdes da Dell Technologies.
A capacitagio é facil de navegar e esta organizada
com base em sua area de foco, fung¢ao e nivel de

habilidade.

No Guia de Navegagdo de Capacitagado a seguir,
forneceremos um guia passo a passo sobre como
acessar o treinamento. Mas primeiro, vocé devefazer

seu login no Portal do Parceiro.

N
Aceseo
Partner Academy
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PARTNER ACADEMY

LINKS RAPIDOS

Partner Program Credential! o i

Access Credentials.

and Training ®

Access Quarterly Training © unch Training @

TAREFAS POPULARES

EM DESTAQUE TREINAMENTO DE PERSONAS VIDEOS DE PASSO A PASSO

m if,;.Lu 1

[As credenciais sdo reconhecimentos individuais pela concluséo de uma série de exames baseados na Web alinhados ao treinamento da Dell Technologies para representantes de

Credenciais da DelliTechnologies l

Access Navigation To Competency
Training Guide

Access Video To Learn About Credentials =

vendas e engenheiros de sistemas. Essas credenciais podem ajudar sua empresa a obter competéncias no programa de parceria da Dell.

1SG (Grupo de Dell APEX
Solugdes de

Infraestrutura)

Grupo de solugdes de
client (CSG)

Servigos

SERVIDOR

Storage

| STORAGE

NETWORKING

ma competéncia Storage
PROTEGAO DE DADOS o
CONVERGENTE Representantes de vendas:
Ul
HIPERCONVERGENTE "
OPGAO 1

D<A LTechnologies

PARTNER PROGRAM
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Competéncias de treinamento

O Programa de Parceiros da Dell Technologies oferece competéncias de nivel empresarial, que incluem certificacées e credenciais individuais com a flexibilidade para se especializar em
determinadas areas de solugdes da Dell. Essas competéncias que abrangem vendas, pré-vendas, tecnologias e servigos ajudam a garantir que vocé tenha os conhecimentos e o conjunto
de habilidades certos para atender as necessidades dos clientes.

Ao concluir as competéncias, vocé se beneficiara com o aumento das vendas gerado pelo conhecimento especializado em produtos e solugées da Dell. Além disso, a concluséo de uma
competéncia ajuda vocé a alcangar os requisitos de nivel e a elegibilidade para incentivos do programa.

ELEGIVEL PARA INCENTIVOS

NIVEL RECONHECIDO

*Nova Credencial*

Portfolio SerViQOS* SO'UQéeS ner Program Library
A conclusdo de uma competéncia de portfélio libera a « Service Sales
elegibilidade para os incentivos na respectiva « Prestagdo de servigos
categoria de produto. o Client
o HCI

o Gerenciado pelo cliente do Dell APEX
o Data Protection

o Sisterna de rede

o Servidor

o Armazenamento

Partner ProServices

o Aplicativos e dados

Server+ o Multicloud

o Resiliéncia e seguranca

Proven Partner

o Infraestrutura do data center

Client+ o Infraestrutura hiperconvergente

o Solugdes de dados ndo estruturados

Storage+

« Armazenamento
+ Data Protection
« HCI

« Servidor
« Sistema de rede

« Core Client
+ Workstations
« Dell Endpoint Security D&LLTechnologies
+ Dell Clients for VDI

PROVEN PARTNER
« Dell Pro Rugged

Services
Competency

D<A LTechnologies

PARTNER PROGRAM
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Program Tracker

- e
Acompanhe o seu s & D&ALTechnologies PROGRAM TRACKER You are logged n s aqueL siva@delcom| Log out
progresso —
O Program Tracker foi ' ( .

desenvolvido para ajudar nos
seus preparativos de auditoria,
fornecendo acesso direto as
informagdes e ferramentas
necessarias para alcangar

o nivel desejado no

Dell Technologies Partner
Program e maximizar os
beneficios.

Global Performance  Your Company  Training  Revenue  AuditHistory  People Support | Contactus | Partner Portal

Acesso limitado a contatos indicados

PLANEJE O TREINAMENTO MONITORE A RECEITA

O Program Tracker mostra todas as Verifique os requisitos de receita e os
competéncias e credenciais que a empresa limites de cada nivel e tenha uma visao

e a equipe tém em andamento. Para clara da receita que registramos para sua
ajudar a planejar o melhor caminho para empresa em cada linha de negécios.

a conformidade, ele mostra com precisao

quais cursos permanecem por pessoa

e quanto tempo é necessario para ser concluido.

D<A LTechnologies

PARTNER PROGRAM
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Incentives Center

Uma ferramenta que centraliza o gerenciamento dos incentivos, o MDF e o MyRewards

DéLLTechnologes =m0 @

@ Aceite os termos

e condigdes do
programa

Insights e l6gica analitica

Acompanhe seu desempenho e
monitore os seus ganhos com a nova
funcionalidade de relatério e painéis de
indicadores de facil leitura.

Incentives Center
Available MDF Funds | $95,960
Estimaled Rebate | $10,000

Personalizacido da home page

Uma experiéncia personalizada
que permite colocar as
informagdes mais importantes para
vocé em destaque na home page.

]

Aceseo
Centrode Incentivos

Centrode suporte

Um centro de suporte
centralizado global com chat ao
vivo, help desk por telefone e e-
mail para todas as consultas,
incluindo pagamentos, MDF e
incentivos.

Mobilidade otimizada para o seu acesso, em qualquer lugar e a qualquer momento, em qualquer dispositivo

15
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Seja nosso Parceiro

D<ALTechnologies

PARTNER PROGRAM
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OBRIGADO!




