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A Vertiv de Relance

Vendas
4,4 B

Colaboradores
~21,000

Clientes Incluem:
Alibaba, Alstom, America  Movil, AT&T, 
China Mobile, Equinix, Ericsson, Reliance,  
Siemens, Telefonica, Tencent,  Verizon e 
Vodafone

Sites de Manufatura: 19

Centros de Serviço: 300+

Alcance: 130+ países

Comunicações

Infraestrutura Crítica 

e Soluções

Soluções Integradas

em Racks

Serviços e

Peças 

Oferta

Ampla variedade nos portfólios de serviços e soluções 
para infraestrutura de TI e de edge, gerenciamento 
térmico e de energia

Presença

Presença e cadeia de suprimentos 
globais e sedimentadas

Américas

Europa, Oriente 

Médio e África

Ásia-Pacífico

Mercado Final

Clientes que operam em algumas das 
indústrias mais críticas do mundo

Data Centers

Comercial & 

Industrial

56%

30%

14%

47%
70%

31%

22%

10%

20%
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Nosso foco em data centers

• Expertise desde o projeto até a construção e 
comissionamento, dada por décadas de experiência

• Soluções inovadoras que reduzem custos, melhoram o 
gerenciamento e aceleram a implementação

• Serviços de classe mundial que impulsionam o tempo de 
disponibilidade e proporcionam insights do desempenho

• Produtos, sistemas e soluções integradas para: 
Enterprise, Colocation, Hyperscale e Edge

Viabilizando a confiabilidade, a eficiência e a 
escalabilidade do core ao edge

© 2021  Vertiv Todos os direitos reservados
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Quem Somos ? História Recente ( www.vertiv.com )

1965

Liebert Corporation w as formed  

as industry’s f irst manufacturer  

of precision computer room air 

conditioning (CRAC)

1987

Emerson acquires Liebert® 

Corporation – now a pioneer in 

thermal management, pow er  

protection for IT systems

2000

Emerson forms Netw ork Pow er  

(ENP) business – integrates critical 

infrastructure technologies under 

single brand

2001

ENP increases presence in Asia –

purchase of Avansys and forms ENP 

India

ENP acquires Marconi outside plant 

and pow er system – expanding  

telecom industry solutions

2006

ENP acquires Germany-based 

Knürr AG – leading provider of 

enclosure systems

2009

ENP acquires Avocent – provider of 

service processor and data center  

management softw are and KVM  

solutions

ENP acquires Chloride® –

customized pow er solutions for  

industrial applications

2016

Vertiv launches as stand-alone business

building on the success of Emerson’s past w hile expanding

capabilities and commitment to support the mission of designing, 

building and servicing mission-critical technologies that drive 

possibility for our customers

Vertiv makes its first three acquisitions, 

Energy Labs, a U.S.-based  manufacturer of 

custom air handling systems, Geist, a leading 

manufacturer of rack pow er distribution units, and 

the service contracts of MEMS, a UK pow er

generation maintenance business

2018

2004

2010

Sales

4.3 B

Employees

~20,000

Clientes Incluem
Alibaba, Alstom, America Movil, AT&T,China 

Mobile, Equinix, Ericsson, Reliance, Siemens, 

Telefonica, Tencent, Verizon, Vodafone

Manufacturing Sites:28

Customer Centers/Labs:16

Operations:51 Countries

http://www.vertiv.com/
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Principais Soluções do Portifolio VERTIV

Ar Condicionado de Precisão Downflow, Upflow, Inrow

UPS “No Breaks”  

(Monofásicos,Trifásicos,  

Singelos, Modulares, etc)

Réguas de 

Tomadas 

(Simples, 

Monitoráveis 

Cabeceira, 

Monitor. por 

Tomada, Gerenc. 

ON/OFF

Remoto, etc)

Racks de 42U  
L=600mm ou  
800mm 
P=1100mm
(outras medidas

disponíveis)

Softwares de 

Monitoramento ou 

DCIM

Fontes -48VCC  

ou 125VCC



Portfólio de Soluções Integradas da Vertiv

Tempo Custos Riscos
Benefícios

Simplificação Padronização Velocidade
Capacidades

Nível de Gabinete Nível de Fila Nível de Sala Ambiente Exterior
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Portfólio de Soluções Integradas da Vertiv

Tempo Custos Riscos
Benefícios

Simplificação Padronização Velocidade
Capacidades

Nível de Gabinete Nível de Fila Nível de Sala Ambiente Exterior

UPS

SDACI
Racks

Unidades 

Climatiza  

ção

Régua de 

energia 

Duplas

(rack)

Separaçã

o

corredor

quente/fri

o

Leito

para

Fibra

Óptica

Distribuiç  

ão de 

energia
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Engenharia Local
Capacidade de customização para atender variados layouts e demandas, seja indoor ou outdoor.

Confidential. Property of Vertiv.



Programa de 
Parceiros Vertiv
• Concebido para empoderar  

distribuidores e revendedores 
para atender às complexas 
demandas dos clientes

• Facilita a venda e o marketing  
de produtos e serviços de  
infraestrutura digital da Vertiv

• O Portal de Parceiros Vertiv  
permite o acessoa ferramentas  
de vendas e de marketing para 
crescer seus negócios e  
permanecer competitivo

https://partners.vertiv.com/BrazilianPortugese/

https://partners.vertiv.com/BrazilianPortugese/


O Canal pode atuar 
como:
• INDICADOR DE NEGÓCIOS, com 

comissão

• INTEGRADOR, comprando equipamentos 
e revendendo obras Turn Key ao cliente 
final

• INSTALADOR Parceiro, instalando 
equipamentos ou subsistemas que se 
sentir confortável

A Parceria e estratégia é definida a 4 mãos a 
cada negócio, através do portal de Registro de 
Oportunidades (Vertiv IMPARTNER).



Passo 1

https://partners.vertiv.com/BrazilianPortugese/
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Tornando-se um CANAL

https://partners.vertiv.com/BrazilianPortugese/


Passo 2
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Tornando-se um CANAL



Passo 3
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Tornando-se um CANAL



Passo 4
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Preencher

“REVENDEDOR”

Tornando-se um CANAL



Passo 5
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Um funcionário da Vertiv irá contacta-lo para tratar dos próximos passos.

Tornando-se um CANAL
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Objetivo: Tornar-se canal apto a PROJETAR, VENDER e INSTALAR soluções de Energia, Climatização e 

Monitoramento (DCIM) para Edge Data Centers (tipicamente até 20 racks. A Certificação é em nome DO 

CANAL, que poderá designar pessoas diferentes para cada área de especialidade.

Programa de Certificação Platinum

Programa Plataforma Treinamentos de Vendas Treinamentos de Serviços

CERTIFICATION

Thermal Management Sistemas de Climatização de 
Precisão INROW e DOWNFLOW -
Vendas

Boas práticas de instalação 
de ar condicionado em Data 
Centers (ASHRAE)

AC Power Alta Disponibilidade de Energia 
para Ambientes de Missão Crítica

Boas práticas de instalações 
elétricas

DCIM DCIM Environet Alert – Vendas Instalação e Start-up de 
Environet Alert

SmartSolutions SmartCabinet, SmartROW e 
SmartAISLE
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CASE DE SUCESSO – Vertiv SmartAisle




